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Des TPE aux grands groupes

700 entreprises clientes

Pour 
qui ?



De tous 

secteurs

700 entreprises clientes



Des débutants aux multinationales

700 entreprises clientes

Démarrer

Grandir

Consolider



Et vous ?

Quelles qualités/compétences/actions pour réussir son 

développement international ?



Des questions opérationnelles

Quels sont les pays prioritaires pour moi ?

Comment trouver un distributeur en Allemagne ?

Comment ouvrir un bureau virtuel en Grande-Bretagne ?

Quels documents sont nécessaires pour exporter aux 

Emirats arabes unis ?

Dois-je faire une DEB si je vends à un client espagnol ?

Quels sont les droits de douane à l’entrée au Brésil ?

…

Quoi ?



Des appuis opérationnels et 
stratégiques

Quoi ?

Accompagnement 
réglementaire et 

formalités 
internationales

Echanges d’expérience

Approche 
commerciale des 

marchés étrangers

L’équipe Grex/EEN avec ses réseaux de partenaires en France et à l’étranger

Scan-Ex
Check up N&R

Formations

Valid’export
Activ’export
Go Export

Marchés publics

Conseil 
financements
VIE

Graines d’exportateurs
Export Game



Merci de votre attention

Suivez-nous sur        @GrexGrenoble
Grex Grenoble

et www.grex.fr

http://www.grex.fr/

